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La competizione 
economica è sempre più 

complessa

I  modelli industriali 
tradizionali non bastano 

più per avere successo sul 
mercato

E’ necessario cogliere le 
opportunità di uno 

scenario economico in 
continua evoluzione

La parola chiave è 

diventata 
INTERNAZIONALIZZAZIONE
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Essere presenti all’estero è
fondamentale, ma difficile per le
nostre imprese, per lo più
piccole o poco strutturate

Il contratto di rete viene incontro 
alle esigenze delle imprese, che 
possono collaborare per 
realizzare un programma di 
sviluppo comune



I numeri del contratto di rete
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Opportunità della 

collaborazione in rete
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Sviluppare un Piano di 
Marketing

Condividere informazioni 
sui clienti

Creare nuovi servizi 
(come l’assistenza post 

vendita all’estero)

Partecipare a bandi 
dedicati 

all’internazionalizzazione

Formare il proprio 
personale

Attraverso la collaborazione in rete, le imprese 

possono realizzare molte attività necessarie per lo 

sviluppo di un piano di internazionalizzazione efficace 



Evidenze sull’export in rete 1
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Dall’analisi effettuata da InfoCamere su oltre 2.000 contratti di 

rete, emerge che circa il 30% ha inserito nel proprio programma 

di rete l’obiettivo specifico di internazionalizzazione ed export 

delle imprese coinvolte. 

Meccanica e automazione

Agroalimentare

Servizi e consulenza

Settori con 

più reti votate 

all’internazio

nalizzazione
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Collaborazio
ni per nuove 
opportunità 
di business

Penetrazione 
commerciale 
e marketing 
di prodotti di 
alta qualità

Assistenza 
post 

vendita

PRINCIPALI ATTIVITÀ 
UTILIZZATE DALLE 
IMPRESE PER 
INTERNAZIONALIZZARSI

Condivisione 
informazioni 
sui diversi 

mercati

Formazione 
personale 
addetto 

all’internazi
onalizzazio

ne

Contrattazio
ne prezzi di 

acquisto 
(materie 
prime)

Partecipazio

ne a fiere e 

bandi 

dedicati 

all’internazio

nalizzazione
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 M
IS

E Le imprese 
aderenti ad 
un contratto 
di rete da 
almeno 1 
anno, hanno 
aumentato le 
esportazioni 
del 21,8%
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a La imprese 

manifatturiere 
in rete hanno 
un miglior 
posizionamen
to competitivo 
rispetto a 
quelle non 
coinvolte in 
contratti
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a E’ più alta la 

quota di 
imprese 
manifatturiere 
in rete con 
attività di 
export (43,7% 
vs. 22,2%)



Obiettivi del corso nel nuovo 

scenario competitivo
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Trasferire gli strumenti operativi per coordinare e 
gestire progetti e strategie di internazionalizzazione in 
rete

Acquisire la visione di soggetti del sistema paese che 
fanno del supporto all’internazionalizzazione delle PMI 
la loro mission statutaria (Octagona, ICE, Simest)

Definire un qualificato quadro informativo, istituzionale 
ed operativo all’estero



Principali argomenti trattati
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Impostare e gestire un contratto di rete coerente ed efficace

Selezionare i mercati esteri di riferimento

Individuare i business partner esteri

Definire un Piano di marketing per il posizionamento del 
prodotto/servizio

Come avvalersi di strumenti e servizi offerti da enti nazionali



Grazie per l’attenzione

e buon corso a tutti!
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